
Firma DOMO-SYSTEM założona w 1992 roku. Zajmujemy się produkcją systemów osłonowych
takich jak rolety, żaluzje, moskitiery, zasłony, pergole. Poszukujemy kandydatów na stanowisko.

CV z zdjęciem prosimy składać w biurze lub przesyłać na adres: rekrutacja@domosystem.pl

Jeżeli interesuje Cię praca w naszym zespole i spełniasz jej wymagania to wyślij swoje CV z klauzulą “Wyrażam zgodę 
na przetwarzanie moich danych osobowych zawartych w mojej ofercie pracy dla potrzeb niezbędnych do realizacji 

procesu rekrutacji (zgodnie z Ustawą z dn. 29.08.97 o Ochronie danych Osobowych Dz. U. nr 133 poz. 883 z 
poźn.zm.) Wyrażam zgodę na przetwarzanie moich danych osobowych na potrzeby przyszłych rekrutacji”

Informujemy, że Administratorem danych jest DOMO-SYSTEM Spółka Jawna z siedzibą w Lublinie przy 
ul.Mełgiewskiej 16A, 20-234 Lublin. Dane zbierane są dla potrzeb rekrutacji. Ma Pani/Pan prawo dostępu do treści 

swoich danych oraz ich poprawiania.

Lider w Dekoracji okien

od 1992 roku

Region: Mazowieckie, Lubelskie, Podlaskie 

Przedstawiciel Handlowy 

Od kandydatów oczekujemy:

-wykształcenie średnie, mile widziane wyższe

-znajomość obsługi komputera oraz pakietu MS Office (Excell)

-rozwinięte umiejętności interpersonalne

-umiejętność organizacji pracy

-wysoka kultura osobista

-umiejętność analitycznego myślenia oraz wyznaczania priorytetów

-komunikatywność oraz umiejętność pracy w zespole

-zaangażowanie, uczciwość, punktualność

-prawo jazdy kat.B

-odporność na stres

-dyspozycyjność (praca w terenie, bardzo częste wyjazdy służbowe)

 

Doświadczenie w branży osłon okiennych będzie dodatkowym atutem.

Oferujemy :

-umowę o pracę

-prowizja od sprzedaży

-możliwość rozwoju zawodowego i zdobywanie doświadczenia

-udziału w szkoleniach podnoszących kwalifikację 

-niezbędne narzędzia pracy ( laptop, telefon, samochód ) 

 

Zakres obowiązków:

-pozyskiwanie nowych klientów w segmencie biznesowym B2B

-nawiązywanie długofalowej relacji i współpracy z klientem

-realizację planu sprzedaży

-sporządzanie raportów sprzedażowych

-tworzenie, negocjowanie ofert

-analizowanie potrzeb klientów i doradzanie w zakresie doboru optymalnych rozwiązań

-raportowanie prowadzonych działań 

-bezpośrednia obsługa klientów hurtowych

-analiza sprzedaży i rynku

-prowadzenie bazy danych klientów
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